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ABANAM HARQUIZ

Luis Alfredo Argomedo partié hace 40 anos reparando cacharros

Vivioé en una mediagua y ahora
les saca lustre a estos bolidos

12500

ESCUDOS
//4 cobré por cambiar las
palancas de cambio
del volante al piso, su
primer gran negocio.

Mauricio Ruiz
6G.® ué edad quiere que
le diga, la verdade-
ra o la de mi camet
de identidad?”, dice Luis Alfredo
Argomedo, mientras contempla
dos Porsche, un Mercedes Benz v
otros tantos bolidos que tiene en su
exclusiv la de recepcion de clien-
tes que estd al frente de su taller me-
canico Argomedo Performance, en
Recoleta,

-Digame la edad verdadera.

-Naci el 27 de agosto de 1926, o
sea tengo 84, pero el carnet dice que
naci el 31 de octubre de 1927, o sea
que tendria 83.

Dice que es del campo, cerca de
Talagante, donde era comun “ins-
cribir a los crios™ un buen tiempo
después de haber nacido.

Trabaj6 en un fundo en su terra
natal hasta los 22 anos. De ahi se fue
a Chilldn a emplearse a un aserrade-
ro, pero toda su vida le gustaron los
automoviles, mas bien “trabajar
con los fierros”. Fue camionero v,
luego de un tiempo de cesantia, 12
anos las oficio de taxista en Santia-
go. Se casd con Maria Inés Ureta; se
hizo “una mediagua” en un terreno
colindante al cementerio Israelita,
en Recoleta, donde empezo a cons-
truir su gran negocio.

Corria 1970, le chocaron el auto
v su mujer le insistid en cambiar de
giro v dedicarse a arreglar autos.

Su taller siempre ha estade en Recoleta y ne pretende

En su taller se dedica a 1a mantencién de
exclusivos autos y tiene clientes top, como
Leonardo Farkas. Por su trayectoria sera
galardonado en la ExpoCarrera del Inacap.

“Me convencid gue tenia talento”,
dice. Instald el taller allado de la ca-
sa de madera y le empezaron a llegar
clientes: primero sus colegas yluego
lafama sele vina de golpe v porrazo,

En plena UP habia escasez de re-
puestos ¥ buena parte de los autos
tenian los cambios en el manubrio.
“Se trababan harto esos manubrios
¥ s& nos ocurrié un sistema para
traspasarlos al piso por 12,500 escu-

dos”. Laidea hizo que sutaller se re-
pletara de clientes gue llegaban de
todo Chile. “Gané mucho dinero y
lo aproveché. Trabajal s 24 ho-
ras. Fui constante, disciplinado v
honrado”, recuerda.

Luego de eso sus hijos se incor-
poraron al negodo. Carlos a los 14
anos empezo a trabajar con su padre
vse dedicd a los autos exclusivos co-
mo una forma de diferenciarse de la

competencia.

_ <SSRy

cambiarse.

“Aparte de mantener y
reparar mecdnicamente los
autos, también hicimos res-
tauraciones”, cuenta Car-
los Argomedo. Actualmen-
te tienen clientes top, como
los empresarios Andrés y
Jorge Ergas: Pablo Yrarra-
zabal, presidente de la Bol-
sa de Comercio de Santia-
go; Fabio Traverso, el de
los jugos de limon e incluso
Leonardo Farkas

“A Farkas le importamos
¢l Rolls Roy S¢ aUto no
tiene ningun servicio en
Chile. Nosotros investiga-

En la Expo Carrera

En le préxime Expo Carrere que
se reclizaréentre el 12y 14 de
noviembre, Inacap le dedicard un
espacio exclusivo a Luis Alfrede
Argomedo para que exhiba el
trabojo que he reclizedo durante
sus 40 afos como mecdnico.

mos v trajimos los computadores
para darle el servicio. Es un nicho
que tenemos y nos valoran”, explica
Carlos.

La ultima gran jugada fue conse-
guir que Aston Martin oprara en
Chile por Argomedo Performance
como taller autorizado para hacer-
les la mantencion a los modelos que
estan llegando recién a Chile. Para
ello, Jorge tuvo que realizar cursos
en Estados Unidos para ganarse la
confianza de la exclusiva marca.

“Imaginese, empecé a arreglar
cacharros a puro pulso. Valio Ia pe-
na”, reflexiona Luis Alfredo Argo-
medo.



