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Apoyados en el Rolls Royce de Farkas, Fabio Traverso y Jorge Argomedo. Al centro, Melnick y Farkas. Y junto al Rolls Royce antiguo, Carlos Argomedo con Pablo Yrarrazaval:

“Estoy aqui apoyando a los Argomedo porque los encuentro muy meritorios. Son una gran pyme?”, dice Yrarrazaval.

El “secreto” que atrae a empresarios
de elite a una “picada” en Recoleta

Pocos tienen una capacidad de convo-
catoriacomo Argomedo. Y en dia de sema-
na, a las 12 y media.

Es que la “picada” que tienen en Reco-
leta, dato que no conoce cualquiera, retine
todas las fantasfas infantiles de sus clien-
tes. Y su respeto.

Lo que verdaderamente reunié esta se-
mana al presidente de la Bolsa de Comer-
cio y de Enersis, Pablo Yrarrdzaval; y alos
empresarios Sergio Melnick, Andrés Er-
gas, Fabio Traverso y Leonardo Farkas en
un taller mecdnico de Recoleta fue la admi-
racion por una familia que partié literal-
mente delanaday construyé un negocio de
elite... quizds dnico en el mundo.

Fue Sergio Melnick quien, en un acto
de generosidad unico, revel6 el “secreto” a
La Segunda.

—Las nifiitas juegan con mufiecas.
Cuando crecen, tienen guaguas. Los nifios
juegan con autitos. ;Y cuando crecen?

Argomedo les permitié seguir jugan-
do... Y establecer lazos a escala humana a
quienes, por sus responsabilidades labora-
les, a veces afioran el trato sencillo y direc-
to que encuentran en esta familia.

Miembros selectos del club

Que la bolsa estd cayendo después del
batatazo de Obama, comentan estos clien-
tes top de los Argomedo. ¢ Se parece la cri-
sis financiera de hoy a la de los afios 30?,
debaten a continuacién y concluyen que no,
pero que incluso podria ser mayor. ;Y
cudanto les va a afectar? Sacan cuentas, ana-
lizan el impacto que ha habido en Europa.

Luis Alfredo Argomedo
Argomedo descubrié la
clave para tener un
negocio que embruja a su
publico. Aqui lo cuenta...

Sus clientes dan las
razones para considerar
su taller como tinico en el
mundo. Pablo
Yrarrazaval, Andrés
Ergas, Sergio Melnick,
Fabio Traversoy
Leonardo Farkas son
parte del club de los fans
de Argomedo.

Por Lilian Olivares

Habra que estar mds encima de la pega, opi-
nan, pero el optimismo no ceja, como lo ex-
presa Fabio Traverso pensando en su nego-
cio de la sal... Hasta que sus ideas aterrizan
en el antiguo barrio de Recoleta, donde lle-
ga, ultimo, el millonario snob Leonardo
Farkas. Al tnico que ubica del grupo es a
Melnick. Le presentan a Pablo Yrarrdzaval,

Luis Alfredo Argomedo, una “institucion”
entre los empresarios “tuerca”.

luego a Ergas y a Traverso. En cosa de mi-
nutos, rien ruidosamente y comienzan a ha-
blar de lo que les une: las tuercas.

Del grupo, Andrés Ergas fue el primer
cliente. Carlos Argomedo, hijo del fundador
del negocio, cuenta: “Primero me mandé un
Corvette del afio 60, y un par de autos més
normales, yo creo que a modo de sondeo para

ver qué tanto sabfamos de mecanica. Después
me envié mensaje con el chofer para que lo
atendiera un dfa equis. Me interrogé unas dos
horas. Desde entonces es muy fiel y extrema-
damente buena persona con nosotros”.

Después vino Sergio Melnick. “Llegd
con un Mercedes del afio 69, SL converti-
ble, verde con techo blanco. Era manten-
cién, pero después fue haciéndole cada vez
mas cosas. También tuvo una citroneta, que
yo la pinté naranja con unas franjas. Me tra-
jo un mini, también un Fiat 147 que era de
la mamd y le pusimos aire acondiconado y
direccion hidrdaulica. Ahora me trajo un
Mercedes moderno, A-180. Y un Alfa Ro-
meo blanco convertible, para hacerle unas
modificaciones de carroceria y de tapice-
ria. Cuando terminamos la parte carroceria,
se le ocurrié ponerle unos focos neblineros
especiales. El tiene sus gustos bien defini-
dos, que no coinciden siempre con el de
otras personas. Es mds, yo creo que goza
cuando no les gustan a los demés. El otro
dialedije: Lo encontraron horrible, Sergio.
Y me contestd: jQué fantdstico!”.

De Pablo Yrarrdzaval, relata que llegd
con un Rolls Royce antiguo. “Pidié que le
reconstruyéramos el compartimento de
motor. De ahf se hizo cliente y nos manda
todos los vehiculos personales, hasta el de
la suegra. El trajo a Herndn Somerville al
taller, que lleg6 con un Jaguar”.

Fabio Traverso es uno de los regalones
delos Argomedo. En torno al taller formé el
club de autos historicos.

(Y Leonardo Farkas?, le preguntamos
con curiosidad por este personaje que se aso-
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ma como un pop star y que, en medio
de lareunion, se para frente alos traba-
jadores del taller y les pregunta. ““;C6-
mo los tratan con los sueldos aqui?”,
fiel a su estilo de candidato presiden-
cial que lanzard el préximo lunes.

“Quien hizo el puente con Farkas
fue una empresa que importaba autos
y le dio nuestra direccién. Mi herma-
no Jorge (Argomedo, por supuesto)
tiene el contacto directo con Leonar-
do Farkas (alguien nos sopla que el
millonario no deja que nadie més le
toque sus autos). Jorge le ve toda su
flota, incluso los vehiculos que tiene
en la minera, en Copiapé. De hecho,
nosotros le importamos el Rolls Roy-
ce, que es unico en el pais. Y a su se-
flora le trajimos el
Bentley, un primo
del Rolls Royce,
dnico también en
Chile”.

A Leonardo le
van a buscar sus au-
tos. Esta es la pri-
mera vez que se
apersona en el ta-
ller... y todo porlos
Argomedo.

—¢Es compli-
cado tener como
clientes a estos
personajes?

—Lo que mads
he notado es que
son gente extremadamente sencilla. Me
imagino que para hablar con los mecani-
cos, que somos gente sencilla, tienen que
serlo ellos también. Son muy amables,
muy caballeros. En general, he detectado
que cuando ven que alguien hace bien las
cosas se preocupan de la persona, y de que
auno le vaya bien. Se sienten muy orgullo-
sos, porque ellos saben de donde partimos
NOSOLIos. ..

“No sé como llegué a tener esto,
viniendo de la nada”

Su padre, Luis Alfredo Argomedo Ar-
gomedo, fue el artifice del negocio. Su his-
toria es tan dnica como el taller.

—Tengo 82 afios en mi fe de bautismo,
pero el carnet dice 81. Como naci en el
campo, cerca de Talagante, asf era la cosa.
Soy hijo natural, Argomedo Argomedo.
No sé cémo llegué a formar esta pequefia
empresa y a tener una familia, viniendo de
lanada. Solo en el mundo. Mi mama no sa-
bia leer, mi padrastro menos. Entonces yo
iba ala escuela y no habfa quién firmara la
libreta de notas.

Entonces un agricultor se ofreci6 para
hacerlo y le dijo: “Si mi pupilo no saca pu-
ros sietes, no le firmo la libreta”.

Puros sietes empez6 a sacarse Luis Al-
fredo. Hasta cuarto bdsico, dltimo afio que
cursé, con un certificado que lo acredita
como el mejor alumno de la escuela.

A los 15 anos, el duefio del fundo lo lle-
v6 de mozo a sus casas “para que pasara el
chancho para encerar, y a picar lefia para la
cocina”. Luego le paso las llaves del fundo, y
el adolescente comenz6 a hurguetear en los
autos hasta que aprendié a manejar. Terminé
convertido en el administrador del fundo.

A los 20, peleado con el padrastro,
abandond su casa materna en Talagante. Du-

SERGIO MELNICK con su Alfa
Romeo “enchulado”: “Siendo a escala
humana, este taller es lo mas
sofisticado que existe. A los hombres
nos quitan los juguetes cuando
crecemos. En cambio las mujeres
juegan con mufiecas y después las
cambian por guagiiitas”.

perfeccionista”.

LEONARDO FARKAS ostenta un
récord. En una ocasion pagé $ 2 millones
por el lavado de su vehiculo. Tiene el auto
mas imponente: un Rolls Royce negro con
la tapa del capot de acero inoxidable y todo
el interior enchapado en maderas exdticas.
Junto a la puerta del piloto hay un boton
que se oprime cuando estd lloviendo y sale
un paraguas negro con la marca Jaguar.

ANDRES ERGAS: “Un dia vine al taller y me puse a ver lo que hacian, y era
increible. Carlos es una persona que entiende de mecanica, de electronica, entiende el
porqué de las cosas y como funcionan, y tiene un estandar de calidad imbatible. En el
mundo costaria encontrar un taller como éste. Nosotros disfrutamos mas el proceso de
construccion de un auto y de todo lo que sea, que el auto en si. De un total de placer de
10, dentro de una ecuacion, el auto debe pesar dos y Argomedo 8. Y como auto, el
proyecto del auto debe pesar el 70% del agrado; el usarlo el 20% y el 10% es cuando
uno se deshizo de esa w... que lo tiene chato y parte con otro”.

rante dos afios manejo un camion entre Chi-
1ldn y Calera, transportando cemento.
—=Cuando quedé cesante en 1957, que
me casé con mi mujer, retiré los fondos de la
Particular y cobré la cesantia. Con eso com-
pré un taxi, taxié dos afios en Santiago, lle-

gué a ser dirigente del sindicato de taxistas, y
gente que estaba haciendo propaganda a
Allende me chocé el 9 de julio de 1960 en el
puente Loreto. Me dieron 4.200 escudos por
el choque. Con esa plata me compré una sol-
dadora al arco y me puse a arreglar el cacha-

FABIO TRAVERSO con su porsche historico, copia de un
Martini Racing del 70. “Los Argomedo me salvaron el hobby. Yo
llegué como el afio 90 acé y me di cuenta que rompia todos los
mitos de los talleres, de los que se dice cuales son mas
ladrones. En una ocasion le vendi una camioneta muy especial a
un amigo, quien le rompid el motor turbo. Lo trajo aca.
Encargaron el motor nuevo a Estados Unidos y al mes se volvi a
romper. Carlos Argomedo se dio cuenta que el motor que le
habian mandado de Estados Unidos no era el mismo porque
tenia otra compresion. Encargd otro motor por su cuenta y le dijo
a mi amigo que habia sido un error suyo. A riesgo de hacer la
pérdida, primero le respondio al cliente en forma inmediata y
después peled con EE. UU. Lo otro es que con Carlos tenemos
una muy buena comunicacion, de gran honestidad por ambas
partes. El tiene un umbral de calidad muy alto; es muy

rro en una casa de made-
ra que tenifa al frente.

Y sigui6 arrreglando
otros vehiculos, se ama-
necfa trabajando.

—Yo inventé una
cuestién en 1970: poner-
le palanca de cambios en
el piso al auto (antes la
palanca estaba adherida
al volante). Y ahi empecé
a ganar plata.

Su mujer lo ayuda-
ba, cosiendo el fuelle del
piso, que va cubriendo la
palanca.

—Por decirle el
equivalente de ahora, ga-
naba un millén de pesos. Mi sefiora me de-
cfa “viejo, no tenemos cocina a gas licuado.
(Por qué no te comprai una?”, que todos te-
nian. No, no hay dinero. Y guardaba todos
los dias la plata en el Banco del Estado que
estaba en El Salto. Y me dijo después: “Vie-
jo, un televisor”, porque los nifios pagaban
un peso por ir a otra casa a ver cuando fue la
gente a la Luna. No, le dije, no hay dinero.
Aqui yo me voy asacar la mugre trabajando,
déjame trabajar tranquilo y nunca vamos a
ser pobres. Hasta que resulto.

Estuvo largo tiempo juntando plata.

—Compré cinco casas, las permuté y
armé este garage. Todo legal. Y a mis hijos
les gustd, porque esto hay que llevarloenla
sangre. Hay que ser honesto, trabajador y
honrado. La honradez es la que hace todo.
Nunca he firmado una letra, nunca he he-
choun cheque a fecha. Hasta del Parque del
Recuerdo me llaman, pero no me meto en
lios. Y mis hijos son extraordinarios. Pero
viera usted, educados sin sicélogo, con chi-
cote.

Don Luis Alfredo trabajé full time
hasta los 72 afios, y luego dejé a sus hijos a
cargo del taller.

—A Carlos y Jorge los mandé a Las
Vegas. Hace como 10 afios, ellos inventa-
ron ponerles un switch a los tubos de esca-
pe: escape libre y silencioso. Y fueron el
afio pasado a Las Vegas y alld lo tenfan co-
mo gran novedad.

Jorge estudi6 en Inacap y Carlos en la
Escuela Industrial de Conchali. Carlos es
ahora quien lleva las riendas:

—Como mecdnicos, hay cosas que no
las dominamos. Pero como acd llega gente
tan poderosa, no tienen ninguna duda en
ayudarnos. Cuando queremos hacer algo,
ellos de inmediato nos dan un consejo sa-
bio. Nos podemos dar el lujo de tener los
mejores asesores del pafs, sin que nos co-
bren nada. l
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